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Résumé in English

This paper presents a pragma-rhetorical analysis of persuasive discourse performed
by applying the information theory, modelling the process of communication, and
employing the classical notions of ethos, pathos, and logos in order to examine the
persuasive potential of The inconvenient truth movie (2006) and study its impact on
a non-native audience. Considering different contexts and different modi of
communication (the movie, the book of the same name, the Nobel lecture) for the
same rhetorical message, and employing empirical study as a method of obtaining
the research data, this contribution focuses on the factors that affect the
communication process in a heterogeneous cultural, linguistic, and attitudinal
environment, with the research objective to foreshow the meta-linguistic strategies
which could serve as global rhetorical maxims or universals. The study has revealed
and tested the pragmatic potential of using the technique of induced perception of
the message by the audience. This technique is based on the phenomenon of

foregrounding certain information, with the implied inferences, which the audience
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would be likely to make. A case study of Albert Gore's public appeal in his "The
inconvenient truth" from the angle of pragmatic potential of the mode of
communication (the movie, the book, the live lecture) has shown that the preferential
choice among the fundamental aspects of rhetorical proof (correspondingly: pathos,
logos, ethos) positively correlates with the primary communication channel. The
performed analysis testifies to the fact that communication dissonance originates
from different cultural perceptions and interpretations of a proper way to
communicate intentions, develop relations, and apply rhetorical strategies. It has also
been proven by the survey analysis that in order to succeed, the rhetor should take
into account the contextual and cultural diversity when addressing the message to

the global audience.
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Résumé in German

In diesem Artikel wird eine pragmatisch-rhetorische Analyse der argumentativen
Rede durch Anwendung der Informationstheorie, Modellierung des
Kommunikationsprozesses und durch Gebrauch der klassischen Begriffe ethos,
pathos und logos durchgefiihrt. Das Ziel dieser Analyse ist die Erforschung des
persuasiven Potentials des Films "Eine unbequeme Wahrheit" (2006) und die
Erkundung seiner Wirkung auf ein anderssprachiges Publikum. Unter Beachtung
verschiedener Kontexte und diverser Kommunikationsmodi zu demselben Inhalt
(Film, gleichnamiges Buch, Nobel-Vortrag) und unter Anwendung der empirischen
Analyse als Methode zur Gewinnung der experimentellen Angaben liegt der Fokus
dieser Forschung auf den Faktoren, die den Kommunikationsprozess in einer
sprachlich und kulturell heterogenen Umwelt beeinflussen, mit dem Ziel
metalinguistische Strategien herauszufinden, die als Globalprinzipien oder
Universalien der rhetorischen Kommunikation dienen konnten. Wihrend der

Forschung wurde das pragmatische Potential der induzierten Wahrnehmung einer



Nachricht vom Publikum ausprobiert. Diese Technik basiert auf dem Phdnomen,
bestimmte Information zu prisentieren, welche eine hoher Wahrscheinlichkeit
"vorprogrammierter" Schlussfolgerungen beinhaltet, die das Publikum ziehen sollte.
Die Untersuchung des Vortrages von Al Gore in "Eine unbequemen Wahrheit"
zeigte, in Bezug auf das pragmatische Potential des Kommunikationsmodus (Film,
Buch, Live-Vortrag), dass die vorwiegende Wahl der rhetorischen Argumentation
(entsprechend:  pathos, logos, ethos) mit dem  Primdrkanal der
Informationsverbreitung positiv korreliert. Die ausgefiihrte Untersuchung zeigt,
dass die kommunikative Dissonanz aufgrund unterschiedlicher kultureller
Vorstellungen und Interpretationen entsteht, und zwar im Hinsicht darauf, was als
richtiger Ausdruck der Absichten, der Entwicklung der Beziehungen und
Anwendung der rhetorischen Strategien gilt. Durch die Umfrageergebnisse wurde
auBerdem belegt, dass der Erfolg eines Redners vor dem globalen Publikum nur
unter Beriicksichtigung der Vielfalt von Kontexten und Kulturen erreicht werden

kann.

Stichworter: Informationstheorie, Kommunikationsmodell, rhetorische Verfahren,
induzierte = Wahrnehmung, kulturiibergreifender ~Kontext, —kommunikative

Dissonanz.

Résumé in French

Cet article présente une analyse pragma-rhétorique du discours persuasif effectuée
en appliquant la théorie de l'information, en modé¢lisant le processus de
communication et en employant les notions classiques d'ethos, de pathos et de logos
afin d'examiner le potentiel persuasif du film "La vérité génante" (2006) et d'étudier
son impact sur le public non indigene. Considérant les contexts et modes différents
de communication (le film, le livre du méme nom, la conférence Nobel) pour le
méme message rhétorique et utilisant l'analyse empirique comme méthode
d'obtention des données de recherche, cette contribution se concentre sur les facteurs

qui affectent le processus de la communication dans un environnement culturel,



linguistique et d'attitude hétérogene, I'objectif de la recherche étant de présenter les
stratégies méta-linguistiques qui pourraient servir de maximes ou d'universaux
rhétoriques globaux. L'étude a révélé et testé le potentiel pragmatique de I'utilisation
de la technique de perception induite du message par le public. La technique reposant
sur le phénomene de mise en avant de certaines informations, avec les inférences
implicites que le public serait susceptible de faire. Une étude de cas de l'appel public
d'Albert Gore dans son "La vérité génant" sous l'angle du potentiel pragmatique du
mode de communication (le film, le livre, la conférence en direct) a montré que le
choix préférentiel parmi les aspects fondamentaux de la preuve rhétorique
(correspondant: pathos, logos, ethos) se correéle positivement avec le canal de
communication primaire. L'analyse réalisée témoigne du fait que la dissonance de la
communication provient des perceptions et des interprétations culturelles différentes
d'une manicre appropriée de communiquer des intentions, de développer des
relations et d'appliquer des stratégies rhétoriques. Sur la base de I'analyse d'enquéte
on a également prouvé que, pour réussir, le rhéteur devrait tenir compte de la
diversité contextuelle et culturelle en cas d’adressant le message a l'audience

globale.

Mots-clés: théorie de I'information, modéle de communication, appels rhétoriques,

perception induite, contexte interculturel, dissonance de la communication.

Résumé in Russian

Ora  craThs  MPEICTaBIsICT  COOOH  MparMa-puTOPHYSCKUN  aHaIu3
apryMCHTAIlAOHHONH pe4Yr MyTéM ONpeACIICHUS ¢ NPUMCHCHHS TEOPUHU
UHPOpPMAILIMK, MOJICIIMPOBAHUS  Mpollecca KOMMYHHKAIMH, a TaKkKe ¢
UCITIOJIB30BAHUEM KIIACCHYECKUX TIOHATHH 9moc, nagoc WM 1020¢ C TEIbIO
uccienoBarh yoexnatonui moreniman ¢uiema "HeynoOnas mpasma" (2006) u
NPOAHATM3UPOBATh €r0 BIUSHUEC HA HWHOS3BIYHYIO ayAuToOpuio. [IpuHMMas Bo
BHAMAaHHUE pa3JIMYHbIE KOHTEKCTHI M PA3JIMYHBIC MOJIYCHl KOMMYHHKAIIHMH JIS

OIHOI'0 U TOI'O K€ pUTOPHUICCKOI'O C006IHCHI/I$I, d TaKKC HUCIIOJIb3Ys SMHI/IpI/I‘ICCKI/If/i



aHaJIu3 KaKk METOJ IMOJYyYEeHUS! SKCHEPUMEHTAIbHBIX JaHHBIX, 3TO UCCJIEAOBAHUE
cocpenoToueHo Ha (¢dakTopax, BIMSIONIMX HA TMPOIECC KOMMYHHUKAIIUU B
TETEPOTEHHOM CPEE MO KYJIbTYPE, SI3bIKY U YCTAHOBKAM, C LIEJIbI0 HAYEPTUTh METa-
JMHTBUCTUYECKUE CTPATETHH, KOTOPHIE MOTJIM OBl TOCITYXXUTh B Ka4yecTBE
rJ100aJIbHBIX PUTOPUYECKHUX MaKCUM W YHUBEPCAIH.
B xone nccnenoBanus OblT BRISIBJICH U alpOOMPOBAH MParMaTUYECKU MOTEHIIMAI
WCITOJIb30BAHUS TEXHUKHA UHIYITUPOBAHHOTO BOCTIPUSTHS COOOIICHHSI Ay TUTOPUECH,
OCHOBaHHBIA Ha SIBJICHUU BBIJIBIKCHUS OMpeaeIEHHOW MHGOpMAIlMK Ha TepBbIN
IJIaH, C BBICOKOM BEPOSITHOCTHIO MPEANOJAra€MbIX YMO3AKIIOUEHUH, KOTOpPbIC
BOCIIPUMET ayAUTOPHS. TeMaTU4ecKoe HCCIEJOBAaHUE IMyOJIMYHOTO OOpaIieHus
AnbOepra ['opa ¢ TOUKM 3peHHs MPAarMaTHYeCcKOro NoTeHIMana crnocoda ooIeHus
(KHUTA, KHHO, )KUBOE B3aMMOJICHCTBHE) NMOKA3aJI0, YTO IPEUMYIIIECTBEHHBINA BHIOOD
OCHOBHBIX MHCTPYMEHTOB PHUTOPHYECKOIO JO0Ka3aTelIbCTBA (1020c, amoc, nagoc)
MOJIOKUTENIBHO ~ KOppEIUupyeT C MEPBUYHBIM  KaHAJIOM  KOMMYHHUKAIIUH.
[IpoBeaeHHBIN aHAIU3 CBUAETEIIBCTBYET O TOM, YTO KOMMYHUKATUBHBIN TUCCOHAHC
BOCXOJUT K PA3UYHBIM KYJbTYPHBIM MPEICTABICHUSM U UHTEPIPETALUSIM TOTO,
YTO CUYMTATh HAJICKAIIUM BBIPAXKEHUEM HAMEPEHUH, Pa3BUTHEM OTHOIICHUN U
MPUMEHEHUEM PUTOPUUECKUX cTpateruil. Kpome Toro, 66110 10Ka3aHO ¢ TOMOIIIBIO
aHajgu3a pe3yJbTaTOB OIpOca, YTO JJII TOrO, 4YTOOBI JOOUTHCS yclexa, PUTOp
JIOJDKEH YYUTHIBATH KOHTEKCTHOE W KYJBTYPHOE pazHooOpasue, aapecys CBOE

coo01IeHue riao0aabHON ayJUTOPHUU.

KiaroueBble ciaoBa: Teopus uHGOpMaLUM, KOMMYHHMKATHBHAas  MOJEb,
PUTOPUYECKHE NPUEMBI, HHAYLIUPOBAHHOE BOCIPUATHE, MEKKYJIbTYPHBIN

KOHTCKCT, KOMMYHI/IKaTI/IBHHﬁ JUCCOHAHC.
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